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La solution marketing digital des enseignes à réseaux
Ciblez, activez, engagez votre clientèle grâce à des campagnes digitales sur l'ensemble des leviers publicitaires.

Réserver une démo
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Des réponses à vos enjeux et objectifs

Drive to store

Branding Visibilité locale

Transition oui Pub


Kit de com décentralisé

Kit social media local

Veille concurrentielle
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Nos technologies
propriétaires
Widely est une Adtech qui casse les codes en apportant une vision innovante du commerce de proximité. Un engagement : rendre la technologie accessible et utile aux retailers. Une technologie propriétaire unique issue de 5 ans de R&D.


Local Media Planner
Local Campaign Manager
Local Campaign Order
Dashboard de suivi

Cet outil nous permet de tracer des territoires intelligents pour chacun de vos points de vente et de savoir d’où viennent les clients, que ce soit vos magasins ou ceux de vos concurrents.

A partir des zones de chalandise, et en appliquant des règles de géomarketing comme l’isochronie ou les bassins de populations, nous définissons les territoires et les zones de communication idéales, avec le meilleur potentiel digital.
En savoir plus
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Le Local Campaign Manager est notre outil propriétaire utilisé par nos experts pour créer, suivre et optimiser en temps réel toutes vos campagnes digitales multilocales. 

Le Local Campaign Manager est connecté à tous les leviers (Meta, Google, RTB…) et permet de diffuser sur tout l’univers programmatique, depuis la même interface, en conservant la possibilité de paramétrer chaque levier séparément, par campagne et par vague.
En savoir plus
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Le Local Campaign Order (LCO) est un nouveau produit Widely destiné à nos clients et qui permet aux directeurs de magasins de souscrire très facilement et rapidement à des offres de campagnes publicitaires préétablies.

Ce produit donne la main directement à un directeur de magasin qui souhaite participer à une opération commerciale pour un ou plusieurs de ses magasins en commandant un kit de communication préétabli par Mobsuccess.
En savoir plus
[image: ]


Le dashboard développé par Widely vous permet de consulter au même endroit, de manière unifiée et centralisée, les performances de tous les leviers de vos campagnes drive to store. 

Plus besoin de télécharger séparément les rapports pour chaque levier, puis de les compiler à la main dans un autre tableau de bord : notre dashboard réunit tous les chiffres et KPIs dont vous avez besoin pour monitorer la performance et l’impact business de vos campagnes drive to store. 
En savoir plus
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Cet outil nous permet de tracer des territoires intelligents pour chacun de vos points de vente et de savoir d’où viennent les clients, que ce soit vos magasins ou ceux de vos concurrents.

A partir des zones de chalandise, et en appliquant des règles de géomarketing comme l’isochronie ou les bassins de populations, nous définissons les territoires et les zones de communication idéales, avec le meilleur potentiel digital.
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Le dashboard développé par Widely vous permet de consulter au même endroit, de manière unifiée et centralisée, les performances de tous les leviers de vos campagnes drive to store.

Plus besoin de télécharger séparément les rapports pour chaque levier, puis de les compiler à la main dans un autre tableau de bord : notre dashboard réunit tous les chiffres et KPIs dont vous avez besoin pour monitorer la performance et l’impact business de vos campagnes drive to store.
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Pour votre performance
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Une plateforme 360°
pour vous accompagner
Pour atteindre ses objectifs, nous avons tous besoin de mieux les définir. À vos côtés, nous bâtissons une stratégie solide et calculons précisément vos zones de communication idéales face à vos enjeux..
Découvrez notre plateforme
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Géomarketing
Ciblage
Technologie


Géoplanning









Mix-média
Leviers
Digital


Médiaplanning









Local
Potentiel business
Performance


Budget par point de vente









Créations
Personnalisation
En simultanée


Agence AD content









Pilotage humain
Technologie
KPIs


Traffic Management









Impact business
ROAS
Fiabilité


Mesure et reporting





















Pourquoi
choisir Widely ?
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Ils sont conquis
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"Widely, c’est la bonne alliance 
entre la technologie et le suivi 
humain pour 
industrialiser une 
stratégie multilocale."
"Widely, c’est la bonne alliance entre 
la technologie et le suivi humain pour 
industrialiser une stratégie multilocale."
[image: ]William TOULEMONDE
Digital communication Leader
DECATHLON





« Cela fait maintenant de nombreuses années que GiFi et Widely grandissent ensemble pour aboutir à des dispositifs digitaux de plus en plus précis, où la data et les spécificités magasins ont un rôle clé. Un vrai partenaire au quotidien au service de mes équipes et du business. »
« Cela fait maintenant de nombreuses 
années que GiFi et Widely 
grandissent ensemble pour aboutir
à des dispositifs digitaux de plus en plus 
précis, où la data et les spécificités magasins 
ont un rôle clé. 
Un vrai partenaire au quotidien au service de 
mes équipes et du business. »
[image: ]Marjorie COURTET
Directrice Marketing et Communication
GiFi





« Nous avons réussi avec Widely
de passer à un média unique
via du papier en local, à du 
display géolocalisé très performant 
pour Intersport, toujours dans le but 
d’être complémentaire en OFF et 
en ON pour nos adhérents.»
« Nous avons réussi avec Widely de passer 
à un média unique via du papier en local, 
à du display géolocalisé très performant 
pour Intersport, toujours dans le but d’être 
complémentaire en OFF et en ON 
pour nos adhérents.»
[image: ]Philippe MUHR
Directeur Digital & e-commerce
INTERSPORT FRANCE





« Widely nous accompagne dans le déploiement de campagnes 
drive to store, avec de gros enjeux 
de ciblage en local et de mesure de 
l’impact pour nos magasins.»
« Widely nous accompagne dans le 
déploiement de campagnes drive to store, 
avec de gros enjeux de ciblage en local et 
de mesure de l’impact pour nos magasins.»
[image: ]Nicolas DOS SANTOS
Responsable médias & e-commerce
WELDOM
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Découvrez toutes les actualités de Widely à travers un blog complet !



Le blog Widely • Le blog Widely • Le blog Widely • Le blog Widely • Le blog Widely • Le blog Widely • Le blog Widely •


Découvrez le blog
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Nous sommes à votre écoute.
Contactez-nousOu envoyez-nous directement un email.
contact@wide.ly

Widely
Qui sommes-nous ?JobsNew
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Thank you! Your submission has been received!

Oops! Something went wrong while submitting the form.
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